Asociacion de Gerentes de Guatemala

ACTIVIDADES EXCLUSIVAS PARA SOCIOS AGG AGG

CURSO PARA
SOCIOS

FEXCLUSIVO
BEOCIOS AGG

NEUROVENTAS: COMO VENDER
A LA MENTE Y CONECTAR CON
LAS EMOCIONES DEL CLIENTE

21 enero 09:00 a 11:00 hrs.

DESCRIPCION:

En un entorno comercial cada vez mas competitivo, comprender como funciona la mente del
consumidor se ha convertido en una ventaja estratégica clave. Conocer sobre neuroventas
permite a los profesionales de ventas adentrarse en los principios de |la neurociencia aplicados
al proceso de compra, revelando como las emociones, los estimulos sensoriales y los patrones
cerebrales influyen en las decisiones de los clientes.

OBJETIVOS:

Brindar a los participantes una comprension clara, practica y cientificamente fundamentada
de los principios clave de las neuroventas, para que puedan aplicarlos en procesos de venta
consultiva, influencia comercial y conexion emocional con sus clientes.

PERFIL DEL PARTICIPANTE:

Ejecutivos comerciales, directores, gerentes o lideres de equipos de ventas.



